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ABSTRAK

EFEKTIVITAS PEMASARAN BROKER DAN PAMERAN DALAM
MENINGKATKAN VOLUME PENJUALAN PADA CV INDOPLANET
FURNITURE

Joko Bangkit Wiyarta
F3118032

Tujuan penulisan tugas akhir ini.adalah untuk mengetahui tingkat efektivitas
penggunaan metode pemasaran ekspor “antara. mengikuti pameran dagang
internasional dan penggunaan jasa export broker demi meningkatkan volume
penjualan pada CV.. Indoplanet ~Furniture. Metode. yang digunakan dalam
penelitiaan ini adalah kualitatif deskriptif, dengan penggunaan analisis SWOT
untuk mengetahui kekuatan, kelemahan, peluang. dan ancaman dalam setiap
penggunaan metode pemasaran ekspor yaitu export broker dan pameran dagang
internasional dengan-fokus masalah tersebut diharapkan hasil dari penelitiaan ini
mampu memberikan manfaat secara praktis bagi perusahaan.

Data yang digunakan dalam penelitian ini~adalah data primer dan data
sekunder, data primer didapat dari.kuisoner, wawancara dan observasi secara
langsung dalam kegiatan-magang sedangkan data‘sekunder didapat dari buku dan
sumber lainnya. Berdasarkan-penelitian penggunaan metode pemasaran pameran
dagang internasional. merupakan metode yang.efektif untuk meningkatkan volume
penjualan di perusahaan -dengan di buktikan. dengan metode SWOT serta
penggunaan rumus efektivitas dalam pencarian metode yang paling efektif di
perusahaan CV Indoplanet Furniture, - penggunaan metode pameran dagang
internasional dikatakan efektif karena secara culture perusahaan, dan perhitungan
analisis SWOT dan dampak yang diberikan dalam penggunaan metode pameran
dagang internasional ini membuat pengeluaran atau cost yang dikeluarkan oleh
perusahaan menjadi berkurang dan melalui metode ini perushaaan mampu
mendapatkan buyer baik baru maupun lama dengan kosistensi pembelian perbulan
selalu meningkat dan menambah volume penjualan dan pendapatan perusahaan
sehingga perusahaan mampu berkembang.

Kata kunci: Efektivitas, Pemasaran, Export broker, Pameran Dagang Internasional
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ABSTRACT

THE EFFECTIVENESS OF BROKER MARKETING AND EXHIBITIONS IN
INCREASING SALES VOLUME IN CV INDOPLANET FURNITURE

Joko Bangkit Wiyarta
F3118032

The purpose of this is to determine the level of effectiveness of the use of export marketing
methods between participating in international trade shows and the use ofservices export
broker thesisin order to increase sales volume at CV Indoplanet Furniture. The method used
in this research is descriptive qualitative, with the use of SWOT analysis to determine the
strengths, weaknesses,opportunities and threats.in each use of export marketing methods,
namely export brokers and international trade shows with a focus on these problems. It is
hoped that the results of this research will be,able to provide practical benefits. for the
company.

The data used in this study are primary data and secondary data, primary data is
obtained from questionnaires,.interviews and direct observations in apprenticeship activities,
while secondary data is.obtainedfrom books and other sources. Based on research on the use
of the international trade show-marketing methodis an effective method to increase sales
volume in the company as proven by the SWOT methed and the use of the effectiveness formula
in finding the most effective methad in the company CV Indeplanet Furniture, the use of the
international trade show method is said to be effective because it is culturally the company,
and the calculation of the SWOT analysis and the impact given in theuse of this international
trade show method reduces the expenses or-eosts-incurredby the company and through this
method the company is able to get buyers new and-eldwith consistency of monthly purchases
always increasing and increasing salesvolume and company revenue so that the company is
able to grow.

Keywords: Effectiveness, Marketing, Export Broker, International Trade Shows



